FISA DISCIPLINEI

1. Date despre program

1.1 Institutia de Invdtdmant superior | UNIVERSITATEA BABES-BOLYAI CLUJ

1.2 Facultatea DREPT

1.3 Departamentul DREPT PRIVAT
1.4 Domeniul de studii DREPT CIVIL
1.5 Ciclul de studii LICENTA

1.6 Programul de studiu / Calificarea | DREPT

2. Date despre disciplina

2.1 Denumirea disciplinei | CONTRACTE SPECIALE

2.2 Titularul activitatilor de curs Lector univ. dr. KOCSIS JOZSEF

2.3 Titularul activitatilor de seminar Lector dr. Kocsis Jozsef, Lector dr. loana Varga

2.4 Anul de ar | 2.5 V | 2.6. Tipul de E | 2.7 Regimul DO
studiu Semestrul evaluare disciplinei

3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activitdtilor didactice)

3.1 Numar de ore pe saptamana 4 Din care: curs 2 3.3 seminar/laborator | 2
3.4 Total ore din planul de 56 | Din care: curs 28 | 3.6 seminar/laborator | 28
invatamant

Distributia fondului de timp: ore
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 50
Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 26
Pregatire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 35
Tutoriat 6
Examinari 2
Alte activitati: ..................

3.7 Total ore studiu individual 119

3.8 Total ore pe semestru 175

3.9 Numarul de credite 7

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum Nu este cazul

4.2 de competente Parcurgerea cursului de Teoria generald a obligatiilor

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 De desfasurare a cursului Nu e cazul

5.2 De desfasurare a Nu e cazul
seminarului/laboratorului

6. Competentele specifice acumulate

Utilizarea adecvata a conceptelor teoriilor, paradigmelor si a metodologiilor din domeniul
juridic; aplicarea cunostintelor necesare in culegerea datelor si informatiilor referitoare la o
problema de drept concreta; utilizarea legislatiei in vigoare in analiza situatiilor juridice, in
incadrarea lor corectd din punct de vedere juridic si in solutionarea lor.

Competente
profesionale




Competente
transversale

Realizarea sarcinilor profesionale Tn mod eficient si responsabil, cu respectarea regulilor
deontologice specifice domeniului; aplicarea tehnicilor de munca eficienta in echipa (cu
elemente de interdiciplinaritate), cu respectarea palierelor ierarhice; utilizarea eficienta a
resurselor de comunicare si a surselor de informare si de formare profesionald asistata, atat in
limba romana, cat si Intr-o limba strdina de circulatie internationala.

7. Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor acumulate)

7.1 Obiectivul general al
disciplinei

1.insugirea regimului juridic aplicabil principalelor contracte de drept civil;
2.identificarea si rezolvarea problemelor juridice generate de anumite norme
legale si conventionale in materia contractelor speciale;

7.2 Obiectivele specifice

1.asigurarea unei operativitagi in lucrul cu Codul civil;
2.dezvoltarea rationamentului juridic;
3.dezvoltarea abilitatii de analiza si sinteza a informatiei acumulate;

8. Continuturi

8.1 Curs Metode de predare Observatii
I. Aspecte introductive. Evolutia contractelor speciale. | expunerea,
Calificarea unui contract. Criterii de clasificare a | problematizarea,

contractelor. Contracte ce vor constitui obiect de studiu.
Contractul de vanzare-cumparare. Notiune. Caractere
juridice. Surse de reglementare.

comentarea textelor legale,
discutii

II. Delimitarea contractului de vanzare de alte contracte
(continuare). Conditii de validitate ale vanzarii.
Capacitatea de a incheia un contract de véanzare-
cumparare. Consimtdmantul partilor.  Formarea
vanzarii. Contracte preparatorii. (acordul de negociere,
promisiunea unilaterala de vinzare).

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

ITI. Conditii de validitate ale vanzarii. Consimtamantul
la vanzare. Contracte preparatorii. (Pactul de optiune.
Pactul de preferintd. Promisiunea sinalagmatica de
vanzarea-cumparare). Vanzarea pe incercate si gustate.
Vanzarea cu clauza de arvuna. Vanzarea cu pact de
rascumparare

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

IV. Conditii de validitate ale vanzarii. Lucrul vandut.
(bun existent, aflat in circuitul civil, determinabil).
Vanzarea lucrului altuia. Vanzarea imobilelor.
Vénzarea de drepturi succesorale

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

V. Conditii de validitate ale vanzarii. Pretul (bani,
determinabil, real, serios)

Efectele vanzarii — Transferul proprietatii. Transferul
riscurilor. Vanzarea cu rezerva dreptului de proprietate.

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

VI. Efectele vanzarii — Obligatia vanzatorului de a
preda lucrul véandut. Obligatia de garantie contra
evictiunii.

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

VII. Efectele vanzarii - Obligatia vanzatorului de
garantie contra viciillor ascunse si pentru buna
functionare a lucrului vandut.

Obligatiile cumpdratorului.

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii




VIII. Contractul de intretinere. Contractul de renta
viagera

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

IX. Contractul de locatiune. Notiune, caractere juridice,
conditii de validitate. Efecte. Sublocatiunea si cesiunea
contractului de locatiune. Incetarea contractului.
Contractul de inchiriere a locuintei. Contractul de
arenda

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

X. Contractul de imprumut. Comodatul. Imprumutul de
consumatie.

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

XI. Contractul de antreprizad. Notiune. Caractere.
Conditii de validitate. Efectele contractului.

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

XII. Contractul de mandat. Notiune. Caractere juridice,
conditii de validitate. Forme. Efecte.

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

XIII. Contractul de depozit

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

XIV. Contractul de tranzactie. Contractul de societate

expunerea,
problematizarea,
comentarea textelor legale,
discutii

Bibliografie
Obligatorie:

1. D. Chirica, ,, Tratat de drept civil, Contracte speciale, volumul I, Vanzarea si schimbul”, Hamangiu,

Bucuresti, 2023.

2. Fr. Deak, R. Popescu, L. Mihai, ,,Tratat de drept civil. Contracte speciale”, vol. .- III, Universul

juridic, Bucuresti, 2023, 2018, 2021;

3. R. Dinca, ,,Contracte civile speciale in noul Cod civil, Note de curs”, Universul Juridic, Bucuresti,
b 5

2013.

Facultativa
1.P.Puig, ,,Contrats speciaux”, Dalloz, ed. A 3-a, 2009

2. Ph. Malaurie, L. Aynes, ,,Les contrats speciaux”, Defrenois, Paris, 2005;

3.D. Mainguy, ,,Contrats speciaux”, Dalloz, Paris, 2020

4. J. Raynard, J-B Seube, ,,Droit des contrats spéciaux”, Lexis Nexis, Paris, 2017;

5. A Bénabent, Droit des contrats spéciaux civils et commerciaux, LGDJ, Paris, 2017;

8.2 Seminar / laborator

Metode de predare

Observatii

I. Seminar recapitulativ — teoria generala a actului
juridic civil. Diferentierea contractului de celelalte
izvoare ale obligatiilor. Particularitétile contractului de
vanzare-cumparare — aspecte generale.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.

II. Calificarea contractului. Diferentierea contractului
de vanzare-cumparare de celelalte contracte.
Caracterele juridice ale contractului de vanzare-

Analiza probleme
teoretice. Aplicabilitate




cumparare. Analiza definitiei oferite in materie de
Codul civil.

practica a conceptelor
studiate.

ITI. Conditiile de validitate pentru incheierea
contractului de vanzare cumpdrare — elemente
specifice Tn materia capacitatii partilor, a
consimtamantului si a formei.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Negocierea si redactarea
contractului de vanzare
cumparare.

IV. Formarea vanzarii. Analiza aplicata a contractelor
preparatorii: promisiunea unilaterala de
vanzare/cumparare; promisiunea bilaterala de vanzare-
cumparare; pactul de optiune; pactul de preferinta.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Negocierea si redactarea
contractelor preparatorii.

V. Conditiile de validitate ale vanzarii. Lucrul vandut
si pretul. Vanzarea lucrului altuia.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Redactarea clauzelor
specifice.

VL. Efectele specifice contractului de vanzare
cumparare. Transferul dreptului de proprietate si
transferul riscurilor. Particularitati ale transferului
dreptului de proprietate in materia contractului de
vanzare-cumparare.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.

VII. Obligatiile cumparatorului - Obligatia de predare.
Predarea conforma. Obligatia de informare. Obligatia
de garantie pentru evictiune.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.

VIII. Obligatia de garantie contra viciilor ascunse.
Obligatiile cumpdratorului.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.

IX. Varietati de vanzare — Vanzarea cu rezerva
dreptului de proprietate. Vanzarea drepturilor
succesorale. Vanzarea cu pact de rascumparare.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.

X. Contractele aleatorii — Contractul de intretinere si
Contractul de rentd viagerd. Analiza. Modalitate de
formare. Efecte. Clauze specifice.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Redactare clauze specifice.

XI. Contractul de locatiune. Analiza. Modalitate de
formare. Efecte. Clauze specifice.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Redactare clauze specifice.

XII. Contractul de imprumut. Analiza. Modalitate de
formare. Efecte. Clauze specifice.

Contractul de antrepriza. Analiza. Modalitate de
formare. Efecte. Clauze specifice.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Redactare clauze specifice.

XIII. Contractul de antrepriza. Modalitati de
determinare a pretului. Efecte.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Redactare clauze specifice.

XIV. Contractul de mandat. Analiza. Modalitate de
formare. Efecte. Clauze specifice.

Analiza probleme teoretice.
Aplicabilitate practica a
conceptelor studiate.
Redactare clauze specifice.

Bibliografie

1. D. Chirica, ,,Incheierea contractului in viziunea noului Cod civil”, in vol. ,,In honorem Alexandru
Bacaci si Ovidiu Ungureanu. Culegere de studii”, Ed. Universul juridic, Bucuresti, 2012




2. D. Chirica, ,,Vanzarea lucrului altuia — intre vechea si noua reglementare a Codului civil roman” in
vol. ,,In honorem Ion Deleanu. Drept si drepturi — traditie si modernitate”, Ed. Universul juridic,
Bucuresti, 2013

3. D. Chirica, ,, Categoria contractelor aleatorii”, in vol. ,,In honorem Liviu Pop”, Ed. Universul juridic,
Bucuresti, 2015

4. D. Chirica, ,,Dreptul de preemptiune in noul Cod civil”, in ,,Revista romana de drept privat” nr.
4/2015

5. R. Dinca, ,,Varietati de vanzare”, Universul Juridic, Bucuresti, 2013.

6. FI. A. Baias s.a., ,,Noul Cod civil. Comentariu pe articole”, editia a 2-a, 2014.

7. F.A. Boar, Legea nr. 17/2014: de la ratiunea reglementarilor la complexitatea juridica a dificultatilor
practice, RRDP nr. 6/2014;

8. R. Dincd, Vanzarea cu rezerva proprietatii, in volumul In Honorem Corneliu Birsan, ed. Hamangiu,
Bucuresti, 2013;

9. B. Dumitrache, Pactul de optiune, intre deziderat si solutie disponibild pentru practicieni, in volumul
Liber amicorum Liviu Pop, ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2015;

10. J. Goicovici, Vanzarile succesive ale bunului. Garantiile ascendente in ambianta noului cod civil,
disponibil online pe situl universuljuridic.ro

11.J. Kocsis, Unele consideratii referitoare la arvuna si conventia accesorie de arvuna, Dreptul nr.
12/1998;

12. I.-F. Popa, Promisiunile de contract — privire speciald asupra promisiunilor de instrdinare imobiliara
— RRDP nr. 5/2012;

13. L.-F. Popa, Promisiunile unilaterale si bilaterale de contract. Promisiunile unilaterale si
sinalagmatice de instrainare imobiliara in RRDP nr. 5/2013;

9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunititii epistemice,
asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

Cunoasterea setului de reguli aplicabil principalelor contracte speciale si aplicarea acestuia la situatiile
juridice care pot fi intalnite Tn practica. Abordarile propuse, ca de altfel si modalitatea de studiu asigura
atat intelegerea realitatii juridice Tn domeniul contractual, cat si metodologia de aplicare a institutiilor
specifice in functie de profesionistul dreptului care este chemat sa interpreteze textele legale si sa le
aplice. Temele de curs si de seminar propuse urmaresc dobandirea graduala a conceptelor legale si
practice, antamand rezultatele jurisprudentiale atinse pand la momentul expunerii, luand, asadar, in calcul
orice variatie a conceptelor si teoriilor specifice.

Studentul va fi capabil sa rezolve problemele juridice ivite in legaturd cu derularea contractelor speciale
studiate. Pe baza deprinderilor formate va fi capabil sa gaseasca solutii chiar si pentru zone
nereglementate legal.

10. Evaluare

Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare 10.2 metode de evaluare 10.3 Pondere din
nota finald
10.4 Curs Examen Examen scris tip grila 90%
10.5 Seminar/laborator | Verificare pe parcurs Teste, referate, metode 10%
conversative

10.6 Standard minim de performanta

Cunoasterea si aplicarea dispozitiilor legale in materia dreptului contractelor. Insusirea cunostintelor
juridice si abilitarea de rezolvare a unor situatii juridice cu implicatii de drept contractual. Raspuns corect
la 11 grile (din 27), fiecare grila avand 0,33 puncte.

Data completarii Semnatura titularului de curs Semndtura titularului de seminar
150092024 e e

Data avizdrii In departament Semnétura directorului de departament



